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Programme de Coaching a I'Exportation d'Ananas Séché - Benin

Investissezdans votreavenir : professionnalisez votre exportation d'ananas séchévers
les marchés internationaux!

Avez-vous une entreprise d'ananasséchéau Bénin ? Etes-vous intéressé par une position
améliorée sur les marchésinternationaux ? Le Centre néerlandais pourla Promotion des
Importations en provenancedespays en développement(CBI) peutvous montrer la voie.
Nos programmes de coachingal'exportation ontdéjaguidé nombreusesorganisations
exportatricesvers desrelationscommercialesavec des clients régionaux eteuropéens. Si
vous avez I'ambition de pénétrer des nouveaux marchésinternationaux, le programme
d'ananasséché de CBI vous offre de bonnesopportunités:

« Découvrezlesopportunitéspourvotre entreprise surles marchés internationaux;

« Ensavoir plussurles exigencesrégionaux eteuropéennes, lalégislation et la certification;
« Appreneztoutce dontvous avez besoin pourétre un exportateur(plus) performant;

* Obtenezlesoutien et I'assistance de nos experts sectoriels;

« Exposez aux principalesfoirescommercialeseuropéennescommele SIAL et Biofach et

participezdansles activités de ‘match-making’ avecdes importateurs internationaux.

En tant que participanta notre programme, vous recevrez un ‘coaching’individuel. Vous
bénéficierezde notre expertise en matiere de formation etde développementdes
compétences, atravers de notre connaissancedu marché. Nousvous aideronsa faire les
bons choix eta identifierles marchés les plus prometteurs. Dans le programme nous
pouvonsvous conseillercommentoptimiser votre production etvous informerd’exigences
du marché, afin que vos produitsrépondentaux normes européennesetrégionaux. En plus,
nos experts vous apprendrontde meilleuresfaconsde présenter votre entreprise, sur votre
site web, lors de salons professionnelsetailleurs.

Qui sommes-nous ?

Le Centre pourla promotion desimportationsen provenance despays en développement
(CBI) fait partiede I'Agence néerlandaise pourl'entreprise (RVO.nl) et travaille au nomdu
ministere néerlandaisdesAffaires étrangeres. Nouscontribuonsau développement
économiquedurabledanslespays en développementen promouvoirles exportationsde ces
pays. En augmentantles connaissancesetles compétencesliéesa I'exportation des
entrepreneurseten lesaidanta entrer sur les marchés européensetrégionaux, nousvisons
arenforcerleur capacité de compétitivité internationale. Parce que cette évolution prend du
temps, nosprogrammes de coachingetde formation sont organisés pouruneduréede 5
ans.

Un programme puissant et pratique

Pourentrer surle marché européenourégional,les candidatsde nos programmes ont
besoin de connaissancesexperteset d'une compréhension approfondie du secteurdes fruits
transformés et les marchésinternationaux. L'expertise du CBI et son réseau mondial
d'expertsindépendantsetd'organisationsde soutien aux entreprises (BSO) garantissent que
votre entreprise sera préparé pour développerl’exportation durable.

Le programme du CBI 2023-2027se compose des modulessuivants :
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1. Auditcommercial et pland'action
2. Renforcementdes capacitésd'exportation
3. Entréesurle marché

Dansles cingans, le programme vise a doter votre entreprise de la formation et du soutien
adéquatspourentrersur le marché européenourégional. Au coursdela deuxieme,
troisieme et quatrieme année du programme, nousvous présentons des partenaires
potentielspouraugmenter vos exportations. Nouscontinuonsavous soutenirdans ce
processus jusqu'ace quevous établissiezdes relations durablesavecles acheteurs.

Le Programme d’audit et de plan d’action (duréede 0,5 ans)

Sur la base des formulaires de candidature recus, un expertsectoriel du CBI effectueune
présélection des entreprises quirépondentaux critéres de sélection etsont éligiblesa la
participation.

Une fois que votre entreprise est sélectionnée, I'expertsectoriel du CBI se rendrasurvotre
site pourréaliser unauditd'exportation, évaluantdes facteurs cruciaux pourlesuccesde
I'exportation tels que:

* Installations et capacité de production;

*  Prix;

* Compétencesen marketinget en gestion ;

» (Caractéristiques du produitet emballage;

* (ertification;

* Qualitéetsécurité;

* Conditionsde travail ;

* Gestiondelachained'approvisionnement;

» Conformité auxréglementationsde santé des consommateurs.

L'auditd'exportation conduitaun pland'action, décrivantles domainesd'amélioration, les
mesures requiseset les délais. Les entreprises quiont été sélectionnéeset ontconcluun
accord avecle CBI surle pland'action continuerontvers d'autres modulesdu programme en

fonctiondeleurs besoinsindividuels.
Renforcement des capacités d'exportation (premiéreannée ou deux)

L'assistance technique offerte dansle module de renforcementdes capacitéscomprend une
consultation sur place pardes experts sectoriels et une guidance adistance.
Pendantquevousinvestissez et mettez en ceuvre le pland'action, votre entreprise sera
visitée parun ou plusieursexperts sectoriels du CBI pourune assistance supplémentaire,
couvranttousles domainesclés del'exportation.lls possedent une connaissance
approfondiedu marchéeuropéen etrégional,del'amélioration desprocessus et dela
certification quiseront a la disposition de votre entreprise.

Au coursdel'ensemble du programme, I'expert sectoriel du CBI fourniraune assistance a
distance.L'expert peutconseillervotre entreprise et donneraccesa son réseau et a ses

connaissances.

En outre,vous serez invitéa un séminaire EXPRO, uneformation en marketingd'exportation
en Europeet/ou en Afrique, pourvous familiariser avec le marché européen/régional etétre
équipéde compétencespratiquesen marketing d'exportation, en gestion d'exportation et
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en promotion dansvotre secteur. A la fin du séminaire, vous aurez élaboré votre propre plan
de marketingd'exportation pourle marché européen ou régional, pourlarédaction duquel
vous recevrez un conseilindividuel. Nousvisitonségalement une foire commerciale
(européenneet/ourégionale)ouunacheteurde premierplan.Pource séminaire CBI vous
invite en prenanten chargeles frais dedéplacementet d'hébergement(certainesdépenses
alimentairesexclues).

Ala fin dumodule, I'entreprise est en mesure de répondre aux demandesdu marché et s'est
familiarisée avec le marché européen et/ou régional. De plus, un plan de marketing
d'exportation a été élaboré.

Entréesur le marché de I'UE (2-4 ans).

Le moduled'entréesur le marchéde I'UE et/ou régional se concentre sur les exportations
vers les marchésinternationaux. Pourpromouvoirvotre entreprise et vos produits, vous
participerez, parexemple, a la principale foire commerciale mondiale surles produits
fruitiers: le SIAL a Paris ou le Biofacha Nuremberget serez impliqué dansd'autres activités

de mise en relation d'affaires.

En résultat de votre participation ace module, soutenu pardes efforts de promotion
conjointsdu CBI et de votre entreprise, vous acquérez une connaissance dela
commercialisation devos produitssur les marchés européensetacquérezdescontacts
d'affaires européenspertinents.

Alafin dece module, vous (en tant que participant) devriez étre en mesure de vous assurer
une positiondurablesurles marchés internationaux. Cependant, celadépend biensirde
facteurs tels que votre engagementet votre volonté de rester a jour avec les
développementsdu marché.

Quels sontles avantages ?

Le CBI offre unaccésa ungrand nombrede paysinternationaux. Plusvousinvestissez de
temps, d'efforts et de financementdansnotre programme de coachingal'export, plusvous
en bénéficierez. Unefois quevous avez terminé le programme, vous serez prét a exporter
vers vos marchés cibles, ce quivous permettra d'augmentervotre chiffre d'affaires, votre
rentabilité et votre productivité. Comparé a vos concurrents, votre visibilité sur le marché est
augmentée et vous aurezajouté unevaleur considérable avotre entreprise.

Est-ce que nousrecherchons des entreprises comme la votre?

Le nouveau programme de coachingal'exportdu CBI, s'adresse aux entreprises de
transformation/exportation del'ananasséchés au Bénin quisontintéressées etontla
capacitéd'exporter. Les entreprises quirépondentaux criteres suivants peuventpostulera
ce programme.
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Criteres CBI généraux

>

La société est activedans |'ajoutde valeur par la transformation d'ananasséchés
ou exerceelle-méme la fonction d'exportation. Sil'entreprise ne produitpas elle-
méme, elle doit étre en mesure de démontrer qu'elleexerceuneinfluence
suffisante surson ou ses fournisseurstiers afin de pouvoir mettre en ceuvre les
adaptationsrequises du produit/de laproduction.

La société propose des produits qui correspondentala gamme de produits
sélectionnésde ce projetCBI. L'accentest missur I'ananasséché, mais si vous
transformez I'ananasséchéen d'autres produits, vous pouvez également
postuler.

Au moins51% détenu localementparpropriétaire(s) résidantdans le pays lui-
méme. Les copropriétairesdétenantune part minoritaire ne peuventrésider dans
unautre paysen développementque dansles catégoriesde revenu inférieuresou
supérieuresaux pays a revenu intermédiaire de latranche supérieure (celaexclut
parexempleles paysde I'UE, la Chine, la Corée du Sud et I'Afrique du Sud
https://data.worldbank.org/niveau derevenu/revenuintermédiaire supérieur);

Taille del'entreprise : 25 a 500 salariés (saisonniers compris; des exceptions
peuventétre faites comptetenu des proportions de salariés permanentset
saisonniers etseront étudiéesau cas parcas) ;

Pasde joint-venture avec unesociété basée dansun pays de classification UMIC
ousupérieur; (UMIC: pays a revenu intermédiaire supérieur
https://data.worldbank.org/income-level/upper-middle-income)

Conformité ouvolonté de se conformeraux exigencesdu marchéde |'UE ou
régional;

Aucunengagementen matiere delicencesinterdisantou limitant les possibilités
d'exportation de produits;

Des prix compétitifset une capacité de production suffisante;

Personneldedirection ou de vente capable de communiqueren anglaisou
désireux d'apprendreacourt préavis;

Volonté et capacitéa investir:

o Dansles adaptationsrequisesparle marchéeuropéen.Parexemple,une
adaptation spécifiquedel'assortiment de produits et des processus de
production pourraitaugmenterles chancesde pénétreravec succesles
marchésinternationaux.

o Participation/visite au salon européenlorsde la phased'entréesur le
marché (au coursde I'année3: coldtsnon couverts par CBl et ses
partenaires, tels queles frais de déplacement, d'hébergement, d'envoi
d'échantillons, etc. etles annéessuivantes, pourcentage croissantdes frais
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de stand). CBI paiele m2 etla construction du stand.
o Dansl'amélioration de votre chained'approvisionnement.

o Uneestimation plusdétailléedel'investissement requis sera discutée avec
I'entreprise lors de la phase d'évaluation/sélection del'entreprise, carelle
est spécifiqueal'entreprise

» Volonté de mettre en place unestratégie de responsabilité sociale d'entreprise (RSE)
dansvotre entreprise ;

» Vousn'avez pas participéa un programme de coachingal'exportation CBI
auparavant.

La sélection des participantsse fera surla base d'une évaluation desentreprises candidates
pardes experts du CBI sur les critéres ci-dessus et en consultation avec les organisations
partenaires du CBI dans chaque pays.

Comment s'inscrireau programme ?

Sivotre entreprise répond aux critéres généraux CBI mentionnésci-dessus et que vous étes
intéressé a rejoindre ce programme CBI, veuillezdimentremplirle formulaire de

candidature CBl ExportCoachingd’ananasséché - Benin et I'envoyer a agriculture@cbi.eu

Contact

Sivousavez des questionssur unaspectdu programme, veuillezenvoyerun e-mail a
agriculture@cbi.eu.Nousserions ravis devous accueillirdansle programme !

Veuillez noter : la date limite de candidature est
le 31 aout 2023
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